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Trexenta. | coltivatori di frutta e verdura puntano alla nascita di un consorzio

Agricoltori alleati per produrre di

La grande distribuzione chiama, gli agricolto-
ri di Barrali e Donori rispondono. La superfi-
cie agricola che sta tré la Trexenta e il Parteol-
la & tra le meglio utilizzate dell'intera Provin-
cia di Cagliari. La qualita del prodotto (di so-
lito. privo di antiparassitari) piace ai consu-
malori: cosi tutto cido-che viene coltivato da
;]'uusln parti non passa mai di moda. Semmai
problema & un altro: frutta e orlaggi non ba-
stano mai. T numeri dei grossi 2
rivenditori sono diversi da
g]]uelli dei piccoli produttori. B
lora @ necessario un cambin
di dirozione. «fi auspicabile
una programmazione cho ten-
A conto delle esigenza della
omanda e dell'offerta — spie-
1 il consigliere Nazionale dell'ordine degli
gzrutecnici Ugo Falqui — ma bisogna risolve-
e aleuni pmbf:n‘l.i che da troppo lempo pena-
lizzano la nostra agricollura. [nnanzitutto &
necessario aumentare la produzione, perché
la frutta e la verdura che si coliivano da que-
ste parti non hanno difficolta a farsi largo nel
mercato. Ma gli agricollori devono avere la
garanzia dell’a tutto I'annos.
La possibilita di irrigare ¢'é: quello che pe-
nalizza & il costo dell'acqua. I recenti aumen-
ti delle tariffe richieste dal Consorzio di Boni-

Giugno 2005

«La poca acqua
frena ancora
lo sviluppo»

fica hanno mandato su tutte le furie gl agri-
woltori, e a volts produrre non & poi cosi con-
veniente. Questi gli aspetti negativi. Ma di cer-
to non mancano motivi per il quale essere fi-
duciosi.” .

La tradizione orto-frutticola cha pud vanta-
re Barrali & sempre una garanzia. [n campo
aperto e all'interno dalle serre si coltivano po-
modori, ravanelli, carote, cavoli e [agioli che

poi  vengoio

Questo & un freno per I'economia isolana, e
quindi anche trexentese. Quello che auspica- -
no i piccoli produttori di Barrali, di Donori,
ma anche dei paesi vicini (non vanno dimen-
ticati Pimentel e Dolianova dove cisono alcu-
ne aziende modello) & che vengano posta le
basi per una programmazione che coinvolga
tutto il settore.

«Se siriuscisse a controllare I'esatta produ-
zione di frutta e urta.FFi cha

e

vonduti sia. di- « ('}b‘b.'tlm abbiamo in zona sarebhe gii
rettamente al P .1‘ 0 un bel passo vanti ~ dicono gli
oﬂnsun‘lamre S{*ddlsﬁ']re agricoltori — di conseguenza il
che nei grossi * z asso successivo  sarebbe
centri  com- il mercalo &mlln di unirei in una sorta di
merciali dell'l- : consorzio di produttori capace
sola. Vanno di arrivare con piil costanza

forte anche gli ortaggi a foglia: lalu?;:l, radic-
chio e sedano. In zona non manca chi per dif-
ferenziarsi ha puntato su anﬁlu'i_e e meloni.
«l il mio caso: il problema — dice Alessio Pil-
lola di Pimentel - & che riusciamo a fornire i
centri commerciali solo in determinati perio-
di. Mentre i grossi rivenditori hanno necessita
di avere garanzia del prodotto Wulti i 365 gior-
ni dell’anno». .
Succede cosi che ogni giorno quasi 600
quintali di prodotti ortofrutticoli vengono im-
portati dalla Penisola (soprattutio dal Lazio).

alla prossa distribuzione®, Le premesse ci so-
o tutte, se consideriamo che solo a Barrali
pin di mille ettari sono destinati a frutta e ver-
dura. Invece a sei chilometri di distanza re-

poano ancora i seminativi. Ma anche qui ¢'8 .
chi prevede un cambio di tendenza: infatti il
grano (senza gli aiuti economici della Comu-
nith Europea) non conviene pii. Certo i semi-
nativi hanno meno bisogne di irrigazione de-
Eli urla‘fgi. Chiaro a questo punto che il pro-
lema dell'acqua & il vero freno allo sviluppo.
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